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Technico-commercial(e)	Matières	Premières	Cosmétiques	France	[CDI]	
	
Depuis	plus	de	35	ans,	The	Innovation	Company	développe,	fabrique	et	commercialise	des	
matières	premières	permettant	la	création	de	produits	de	soin,	solaires	et	maquillages	
innovants	et	performants.	Nous	adressons	des	marchés	globaux	et	sommes	reconnus	pour	
notre	expertise	scientifique,	notre	avant-gardisme	et	notre	passion	pour	la	beauté.	Nos	
laboratoires	R&D,	Formulation	(SP	Labs®)	et	Testing	(IvisLabs®),	ainsi	que	nos	unités	de	
production	sont	situés	à	Dreux	(28).	
	
	
Missions	
	
Nous	recherchons	notre	Technico-commercial(e)	France,	dont	la	mission	principale	sera	
d'assurer	l'amorce	et	le	suivi	des	projets	commerciaux	avec	l'ensemble	de	nos	clients	et	
prospects	français.	Pour	ce	faire,	il/elle	maîtrisera	les	aspects	marketing	et	techniques	de	
notre	vaste	catalogue	de	matières	innovantes,	et	veillera	à	connaître	les	tendances	du	
marché	et	leurs	évolutions.	En	lien	avec	nos	laboratoires	R&D,	Formulation	et	Testing,	il/elle	
sera	en	mesure	de	proposer	des	solutions	performantes	pour	satisfaire	les	ambitions	et	les	
challenges	de	nos	clients.		
	
Rapportant	à	la	Direction	Générale,	il/elle	saura	retranscrire	ses	visites	et	ses	perceptions	
marché	avec	perspicacité.	Il/elle	soutiendra	également	le	département	marketing	dans	
l'élaboration	de	supports	commerciaux,	et	participera	à	l'organisation	de	voyages,	salons	et	
séminaires.	
	
Poste	en	CDI	temps	plein,	basé	à	Dreux	(28),	à	pourvoir	dès	que	possible.	Déplacements	
journaliers	en	France	et	occasionnels	à	l'étranger	à	prévoir.	Salaire	selon	profil.	
	
	
Profil	
	
Diplômé(e)	en	chimie,	biologie,	formulation	ou	sciences,	vous	êtes	passionné(e)	par	le	
secteur	de	la	cosmétique,	et	en	connaissez	les	matières	premières.	Vous	connaissez	
également	les	technologies	de	tests	analytiques,	ainsi	que	les	tests	d’efficacité	réalisables	sur	
les	produits	cosmétiques.	Vous	avez	la	fibre	commerciale,	aimez	aller	à	la	rencontre	des	
clients	et	nouez	facilement	des	liens.	Vous	jouissez	d’au	moins	deux	expériences	réussies	
dans	la	vente	d’ingrédients	cosmétiques.	Votre	anglais	est	courant,	à	l'écrit	et	à	l'oral.	
	
	
	
Pour	candidater,	merci	d'envoyer	votre	CV	et	lettre	de	motivation	à	
cfo@theinnovationcompany.fr	
	


